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職務経歴書

氏名 ○○　○○
※1

【会社名】　 株式会社●●薬品工業
【所在地】 　東京都千代田区○○
【事業内容】 医療用薬品の開発、製造、販売
199X 年-199X 年 名古屋支店第二営業所に配属
担当エリア：東海市・知多市・大府市・常滑市
担当先 ：○○市民病院、中小医院・個人開業医約140 軒
199X 年-200X 年 岐阜営業所に転属
担当エリア：多治見市・土岐市・笠原町・恵那市・中津川市
担当先 ：県立○○病院、○○総合病院ほか、中小医院・個人開業医
担当製品：抗うつ剤、降圧剤、血液凝固剤、抗アレルギー剤、抗真菌剤
　


200X 年-200X 年 名古屋支店第一営業所に配属
担当エリア：名古屋市内南西部（南区、瑞穂区、緑区、天白区）
担当製品 ：主に抗うつ剤、降圧剤、血液凝固剤、β遮断薬、抗菌剤
担当先 ：県立○○病院（440 床）、○○総合病院（315 床）他22 軒

資格：MR認定試験第二回合格


※1　アピールしたいことを絞り、要点をまとめましょう。

※2　売上げの数字・社内表彰の事実だけではなく、それがどういう位置づけになるのかを明記しましょう。

※3　営業上で工夫した点は、文章だけで具体的なイメージがつくように記載しましょう。特に、戦略性のある取り組みなどをアピールできると良いです。



実績内容　　　　　　　　　　　　　　※2


・売上実績200X 年度9,800 万円（対前年140% 伸び率支店中トップ）新薬導入で数字をのばし、同年各営業所1 名にあたえられる支店賞を受賞


・広域医療に関するシンポジウムの運営補佐


・ドクターとのコミュニケーションでは、デジタルな医療情報提供だけでなく、手書きの書面をつくるなどアナログなコミュニケーションを大切にしてきました。





実績内容


・売上実績：1 億5,500 万円（対前年比108%、達成率支店2 位）


・担当地域で、β遮断剤の売上が全国平均を大きく下まわっていたのを症例研究会によって改善。


処方量145%アップに成功。　　　　　※3


・初の耳鼻科・歯科の合同講演会の実施。双方から評価を得て、研究会の定例化を実現


・新商品（抗菌剤）をいちはやく中核病院に採用してもらうことで、社内キャンペーンでの表彰対


象となる。








